Weiterbildungsplan — IGVM-Tagung am 25.10.2024 in Fulda
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Die Rechtsschutzversicherung fiir Selbstédndige in
Abgrenzung zu anderen Versicherungsprodukten
10:15 Uhr bis 12.00 Uhr (mit 15 Minuten Pause)

90 Minuten

Nadine Romming, Versicherungen und Finanzen

Abgrenzung der Rechtsschutzversicherung fiir Selbstéandige zu anderen
Versicherungsprodukten

Makler und Mitarbeiter, die zum Thema Rechtsschutzversicherung beraten.

Die Teilnehmer erkennen die Grenzen der Rechtsschutzversicherung bei
Selbstandigen. Sie lernen den Versicherungsschutz mit geeigneten Produkten
zu erganzen. Sie Erkennen Fallstricke in den Policen und Bedingungswerken.

Kl fiir den Versicherungsmakler in der Praxis
12:00 Uhr bis 13:00 Uhr

60 Minuten

Peter Leibold (Leibold Versicherungsmakler e.K.

Wie Sie die Kl in der Beratung, Dokumentation und Ausschreibung von
Versicherungsschutz nutzen, um Ihren Kunden umfangreiche Informationen
zu Verfligung zu stellen.

Alle Versicherungsmakler mit eigener Zulassung.

Die Teilnehmer erhalten wichtige Informationen zum Umgang mit der Kl am
Beispiel von Texten, Dokumentationen und Ausschreibungen. Sie erkennen
die Grenzen der Kl und vermeiden typische Fehler.

Bedarfsanalyse, umfassende Rundumberatung

14:00 Uhr bis 15:45 Uhr (mit 15 min. Pause)

90 Minuten

Stefan Rumpp (confin GmbH)

Wie Sie beim Kunden eine Bedarfsanalyse durchfiihren um eine vollstandige
Beratung sicherzustellen.

Alle Versicherungsmakler mit eigener Zulassung.

Die Teilnehmer erhalten wichtige Informationen zur Bedarfsanalyse,
erarbeiten Hilfsmittel, um diese zu erstellen und lernen gemeinsam Wege
kennen um eine strukturierte Rundumberatung sicherzustellen.



Titel: Digitale Prozesse mit Dienstleistern umsetzen

Zeit: 16:15 Uhr bis 17:00 Uhr

WBZ: 45 Minuten

Referent: Bastian Zink (Bastian Zink Versicherungsmakler Gmbh & Co. KG)
Beschreibung: Wie Sie durch digitale Prozesse mit Dienstleistern lhre Kundenberatung im

Beratungs- oder Schadenfall unterstiitzen.
Zielgruppe: Alle Versicherungsmakler mit eigener Zulassung.

Seminarziel: Die Teilnehmer erhalten wichtige Informationen zur Umsetzung von digitalen
Prozessen mit Dienstleistern, um lhre Beratungsqualitat zu verbessern. Sie
erkennen Moglichkeiten und Fallstricke, Kosten und Nutzen fir den Kunden.

Berlin, den 23.08.2024

7 it ~
Peter Leibold O
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